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AMBIENTE

Green Value “ataca’” CO2 das empresas
portuguesas e oferece-lhes... lucro

Empresa prepara primeiro parque eolico para edificio em Lisboa

Filipe Paiva Cardoso
filipecardoso@mediafin.pt

Em menos de um ano de existéncia,
a Green Value calcula que ja “pou-
pou” 170,292 toneladas de emissdes
de CO2 por ano em Portugal, fruto
das intervencoes ambientais que rea-
lizou em empresas, edificios e hospi-
tais. Em Outubro celebraum anoe,
em jeito de festejo, ultima a imple-
mentac¢ao do primeiro parque e6li-
co em plena cidade de Lisboa, mar-
co que “serd essencialmente simbo-
lico”, conforme disse Luis Ferreira,
director comercial, a0 Negécios.
“Na Green Value 0 nosso traba-
lho é transversal, fazemos uma au-
ditoria ambiental, que verifica con-
sumos de dgua, possibilidade de uti-
lizagdo de renovaveis e o uso mais

eficiente da electricidade”, explica,
sublinhando que finda esta analise
“vemos onde é possivel actuar e pro-
pomos uma série de medidas que, a
serem aceites, sao implementadas
por nés”.

Mudar lampadas, alterar hora-
rios de ares condicionados, isolar pa-
redes, monitorizar 20 minuto o con-
sumo de dgua ou ter reservatorios
de dguas da chuva para servirem
para regar relvados —estas sdo algu-
mas das sugestoes que a Green Va-
lue pode dar a uma empresa e que,
garante o responsavel, acabario a
dar lucro.

Entre os trabalhos jd executados,
Luis Ferreira salienta exemplos pra-
ticos (ver caixa) do lucro financeiro
que uma empresa e/ou edificio pode
retirar da intervencio. Defende o

responsavel: “as nossas propostas
tém sempre ‘payback’ a nivel de gas-
tos com electricidade ou dgua”. Por
norma, depois da Green Value pas-
sar por uma empresa, a conta da
electricidade cai entre 20% e 30%,
salienta, havendo mesmo casos de
maior sucesso, 0 que permite nor-
malmente que o investimento “ver-

-30%

Factura

Investimento paga-se a
médio-prazo, fruto da
reducao dos consumos.

Luis Ferreira | Director comercial da Green Value quer ajudar a massificar projectos de microgeracdo.

Ar condicionado e agua com ConsuMmMOos excessivos

Os “pecados” ambientais cometidos
pelas empresas em Portugal sdo va-
rios. Seja por desconhecimento, ou
por “meros” erros de instala¢io, o
que ndo falta é mercado para as in-
tervencoes da Green Value.

Luis Ferreira nao tem quaisquer
duvidas quando questionado sobre
0 “pecado dos pecados” das nossas
companbhias. “O sobredimensiona-
mento dos sistemas de climatiza-
¢a0”, responde quase sem pensat,
atira desde logo um exemplo bem re-
presentativo. “S6 numa intervencao,
depois de cruzarmos as taxas de ocu-
pacio com as horas de utilizagio dos
ares condicionados (AC), garantimos

uma poupanca de 10 mil euros ape-
nas por mudar os horarios dos apa-
relhos, jd que estavam programados
para funcionar numa hora em que
ndo estava ninguém numa sala”.
Mas ha outros... pecados e exem-
plos. “Noutra empresa, colocimos
um sistema de monitorizagao de
dgua... E descobrimos que ali o con-
sumo médio era de 180 litros por
pessoa, quando em média é de 60 li-
tros. Concluimos depois que havia
uma fuga de dgua ha seis meses na
empresa que, claro, resolvemos num
instante”. E estes sao exemplos que
surgiram em menos de um ano.

A falta de reservatérios para

aguas da chuva, e toda a falta de sen-
sibilidade para as questdes relacio-
nadas com a dgua —“que mais tarde
ou mais cedo vai comegar a faltar e
ndo se pode ir buscar a qualquer
lado, como a electricidade renova-
vel” — s30 as suas maiores criticas a
Portugal a este nivel. Além disso, a
falta de conhecimento, a existéncia
de concorréncia menos leal —a nivel
de empresas autdrquicas, por exem-
plo —, assim como a falta de poder
decisério de alguns responsaveis sio
outros factos criticados por Luis Fer-
reira.

A Green Value desenvolve neste
momento uma série de estudos para

de” realizado esteja pago em 18 me-
ses. A partir dai, tudo o resto € lucro.

Actualmente a empresa tem “na
rua” cerca de um milhdo de euros
em propostas de interven¢io am-
biental, sendo que, estima, na altura
de fechar as contas de 2008 a factu-
ragao devera estar na casa dos 300
mil euros, valor que no final do pro-
ximo ano deverda superar 0 meio mi-
lhdo de euros. “Por enquanto cerca
de 25% das nossas propostas sdo
aceites, porém, no proximo ano, a
certificacao energética deverd dispa-
rar”, diz Luis Ferreira, lembrando
que a partir de Janeiro todos os edi-
ficios, novos ou transaccionados, te-
rao que estar certificados. Sobre este
aspecto, o responsavel deixa um re-
cado, alertando para o facto desta
certificacio demorar “entre trés a

greenvalue

energy building solutions

@

O maior pecado
ambiental

das empresas

é a sobredimensao
dos seus sistemas
de climatizacao.

Luis Ferreira
Director comercial da Green Value

trés meses e meio”, razo pela qual
0s proprietarios e/ou promotores de
edificios deverdao comegar a avangar
para estes certificados quanto antes.

Eélicas em Lishoa

Sem querer abrir muito o jogo, Luis
Ferreira revelou ao Negécios que a
Green Value estima ter dois a trés ge-
radores de energia edlica a funcio-
nar na capital no primeiro semestre
de 2009. “Vao ser colocados num
edificio alto e serd um investimento
em conjunto com o proprietario”,
disse. Apesar destes aerogeradores
“s0 gerarem energia para os eleva-
dores e bomba de incéndio do pré-
dio em questdao”, Luis Ferreira sa-
lienta a importancia e o “simbolis-
mo” do primeiro passo lisboeta no
aproveitamento dos ventos.

Investir para
poupar 15%
na conta

Uma das intervencées da
Green Value foi no Hospital
de Santa Cruz. Nas unidades
de satde, conta Luis Ferrei-
ra, “ha um nivel de conforto
obrigatdrio”, mas tal naoim-
plica obrigatoriamente con-
sumos desenfreados. “Pri-
meiro sugerimos alterar lu-
zes, medimos as ocupacoes
médias, estudamos a arqui-
tectura dos edificios e a cli-
matizacao dos mesmos”. No
final, continua o director co-
mercial, “propusemos uma
intervencdo de 70 mil euros,
que foi aceite, e que se tra-
duzia numa reducao de 15%
na factura mensal”. Resul-
tado: o investimento pagou-
se em “cerca de ano e meio”
eoambiente agradeceu. Frc

tentar alargar o mais possivel a sua
area de actuagdo. Agora analisa, por
exemplo, a hipétese de ser a repre-
sentante em Portugal de um sistema
de ilumina¢io baseado totalmente
em LED (Light-Emitting Diode), que
possibilita diminuir a tensao eléctri-
ca utilizada para parques de estacio-
namento subterraneos e estacdes de
metro e que “permite reduzir o con-
sumo iluminando exactamente com
a mesma intensidade”.

Além disso,a empresa conta tam-
bém com uma série de projectos em
carteira, a0 nivel da agilizagdo da mi-
crogeragao, que visa ajudar a massi-
ficacdo destes sistemas. Fpc



