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Adicional
quer ir as
compras
em Espanha
e Portugal

Empresa prevé fechar 2008 com
crescimento de 170% face a 2005

Filipe Paiva Cardoso
filipecardoso@mediafin.pt

A Adicional Logistics, empresa de-
dicada a entrega em casa do cliente
de produtos comprados a distancia,
fechou o primeiro semestre deste
ano com um crescimento de 55%
na facturagdo face a0 mesmo perio-
do de 2007, prevendo atingir no fi-
nal do ano um crescimento de 60%
face a0 ano passado, revelou Joao
Bernardo Carrigo, administrador-
delegado, em entrevista ao Jornal de
Negocios.

A confirmarem-se as expectati-
vas do responsavel da empresa, a
Adicional terminard 2008 com um
crescimento superior a 170% face
ao final de 2005, ano em que factu-
rou 2,2 milhoes de euros. Foi nessa
altura que Joao Bernardo Carrico,
Joaquim Paiva Chaves e Francisco

VEICULOS PESADOS

Silva — gestores entdo ligados as te-
lecomunicaghes — avangaram para
a compra da empresa, tendo inves-
tido cerca de 750 mil euros — incluin-
do um aumento de capital —na ope-
ragdo. Em 2007, a empresa distri-
buiu 900 mil encomendas e estima
fechar o corrente ano com mais de
1,3 milhdes de servicos entregues.

A Adicional Logistics conta com
uma rede de 170 distribuidores au-
ténomos e independentes cuja liga-
¢30 a empresa implica uma remune-
ragao tao alta quanto mais eficaz for
a entrega, algo que promove a efi-
ciéncia da distribuicao, facilitando
assim também a concorréncia com
os CTT.

Apesar desta forma de funciona-
mento tornar o Servico um pouco
mais caro, conforme reconhece Joao
Carrico, certo € que “as taxas de de-
volu¢io” de encomendas sio bas-
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Adicional Logistics | Empresa prevé avancar para a internacionalizacdo ja no préximo ano.

€4

Milhoes
Em 2007, a facturacao

da Adicional teve um
crescimento de 80%.

tante inferiores aos valores de outras
empresas, cerca de 10% para 30%.

Crescimento nao fica por aqui

Apesar do crescimento registado nos
ultimos dois anos, o responsavel da
Adicional nao tem diividas de que a
empresa pode ambicionar a mais,
tanto organicamente, como por
aquisigao. “Ha espago para crescer
em Portugal porque o mercado ain-

Civiparts investe um milhao
para entrar em Marrocos

A Civiparts,empresa portuguesa de
comércio de pegas para veiculos pe-
sados, vai iniciar em Setembro uma
operacio directa no mercado mar-
roquino. A abertura de instalacoes
em Casablanca, com mil metros qua-
drados, implicara um investimento
de um milhdo de euros, que deverd
estar rentabilizado no espago de qua-
tro anos, explicou o administrador
executivo da Civiparts, Rui Miran-
da, ao Jornal de Negocios.

Em Marrocos a Civiparts terd sete
funcionarios. A empresa portuguesa
ja exportava para este mercado pe-
¢as para pesados no valor de “algu-
mas centenas de milhares de euros”
por ano, segundo Rui Miranda. “J4
tinhamos conhecimento do merca-
do pela relagio com alguns agentes
para quem exportavamos”, disse o
mesmo responsavel, para justificar
esta nova aposta do grupo. A Civi-
parts ja tem, desde 2005, uma pre-
senga directa em Angola.

O investimento de cerca de um
milhdo de euros inclui o ‘stock’ ini-

cial de pecas para comercializa¢io e
os custos de adaptagdo das instala-
¢Oes, que serdo arrendadas.

Rui Miranda acredita que a Civi-
parts tem condi¢des para ser bem su-
cedida em Marrocos, sobretudo por-
que a experiéncia do grupo portu-
gués em formacio e assisténcia na
venda de produtos podera ser um
factor diferenciador face aos “diver-
sOs agentes” que ja actuam na ven-
da de pecas em solo marroquino. “E
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A Civiparts ja vendia
para Marrocos e agora
tera instalacdes em
Casablanca, com sete
colaboradores. O plano
€ em quatro anos
conseguir rentabilizar
o investimento feito.

um mercado com crescimento agra-
davel. O parque circulante e as suas
caracteristicas fazem-nos acreditar
em necessidades de consumo que o
tornam apetecivel”, acrescenta o ad-
ministrador da Civiparts. O investi-
mento desta empresa em Marrocos
surge num periodo em que o pais
estd a ser alvo de interesse crescente
da industria automével e do sector
de fabrico de componentes (incluin-
do empresas portuguesas).

Especializada na comercializagio
de componentes para veiculos pesa-
dos, a Civiparts possui instalagoes
em varios pontos do pais,nomeada-
mente, Lisboa, Porto, Carregado, Al-
bergaria, Leca da Palmeira, Braga,
Seixal e Portimao. No exterior, além
de Luanda e Casablanca, tem pre-
senga em Madrid e Badajoz. Com a
expansio, o grupo procedeu a uma
mudanca de imagem, que ainda esta
a ser implementada e que inclui a
passagem de “Civipartes” a “Civi-
parts”, para adoptar uma designa-
¢30 mais internacional. mp
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MilhOes
Empresa prevé facturar

seis milhoes e registar
lucros no final do ano.

da estd muito atrasado nas compras
‘online’”, ainda assim, o “business
plan” da empresa contempla sem-
pre a ida as compras, obrigatoria-
mente em Espanha e, caso surja, em
Portugal também.

“Queremos crescer em Portugal
por via organica e por aquisi¢ao, e
encarar, no proximo ano, 0 merca-
do espanhol. E muito dificil entrar
em Espanha de forma organica, ne-

AUTOMOVEL

900

Mil
A Adicional processou

900 mil entregas. Em
2008, superara o milhdo.

cessariamente tera que ser por aqui-
si¢do”, avancou. A Adicional vai
mandatar até ao final do ano uma
entidade financeira para procurar
empresas-alvo e formas de financia-
mento da operagao, sendo que esta
devera obrigar a abertura do capital
da empresa. Além dos 170 distribui-
dores, a Adicional Logistics empre-
ga ainda 110 pessoas e registou um
EBITDA de 200 mil euros em 2007.

Grupo MCoutinho prevé
facturar 250 milhdes apos
a compra da AutoGlobalSA

O grupo automével MCoutinho
adquiriu a AutoGlobalSA, empre-
sa detentora de uma série de con-
cessionarios nas cidades de Aveiro,
Espinho, Oliveira de Azeméis e
Santa Maria da Feira. De acordo
com a MCoutinho, a AutoGlobal-
SA vendeu, no ano passado, cerca
de 2.500 viaturas.

Sediada em Marco de Canave-
ses, operando 45 pontos de venda
e 24 unidades de ap6s-venda nos
distritos do Porto, Braga Viana,
Vila Real, Braganga e Coimbra, a
MCoutinho consegue com esta
aquisi¢ao alargar significativamen-
te a sua cobertura geografica.

A AutoGlobalSA é concessio-
nario das marcas Alfa Romeo,
Fiat, Lancia, Ford e Seat, operan-
do também nos negocios da coli-
sa0 e de viaturas usadas. Ao adqui-
rir esta empresa, que facturou cer-
ca de 40 milhdes de euros em
2007, a MCoutinho antecipa em
um ano o seu objectivo estratégi-
co em termos de vendas, prevendo

fechar o exercicio em curso com
uma facturacio da ordem dos 250
milhoes de euros (mais 100 mi-
lhoes face a 2006).

Com a integracdo dos 140 co-
laboradores afectos a empresa ago-
ra adquirida, a MCoutinho refor-
¢a o seu efectivo para cerca de 750
pessoas. Entretanto, o grupo ad-
quirente procedeu a uma transfor-
macdo juridica da AutoGlobalSA,
de uma sociedade por quotas para
uma sociedade anénima, passan-
do a ser denominada de AutoGlo-
balSa - Comércio e Reparagao de
Automoveis.

A administragio executiva da
nova empresa é assumida por Tia-
go Ribeiro, administrador da
MCoutinho Automotive SGPS, a
nova estrutura do grupo para a
area automével. O arranque da ac-
tividade do grupo remonta a 1956,
quando o fundador da MCouti-
nho, Manuel Moreira Coutinho,
se tornou agente da marca de au-
tomoveis Ford. RN



