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TELECOMUNICACOES

The Phone House compra Osfone
e quer facturar mais 15 milhdes

Empresa duplica lojas e fica com 15% das vendas de telemoveis

Pedro Aperta

Filipe Paiva Cardoso
filipecardoso@mediafin.pt

A The Phone House, filial portugue-
sa do grupo The Carphone Wa-
rehouse, fechou no final de Abril a
aquisi¢io da sua “rival” portugue-
sa Osfone. Esta compra ird permiti-
rd & empresa quase duplicar o ni-
meros de lojas — juntando as 85 lo-
jas Phone House as 73 lojas Osfone
—da retalhista de telecomunicagdes,
“Foi um investimento significativo,
tendo em canta a nossa dimensio
local”, adiantou José Faria Antonio,
director-geral da The Phone House,
ao Jornal de Negdcios.

O responsavel estima que até ao
Natal deste ano jd esteja concluido
o processo de transformagdo das lo-
jas da Osfone em The Phone Hou-
se, tendo justificado a escolha deste
“alvo™ com o facto da rede da Os-
fone “ser perfeitamente complemen-
tar a nossa em termos da localiza-
gdo das lojas”. As 73 lojas da Osfo-
ne estao nas periferias das grandes
zonas urbanas e nas cidades peque-
nas e médias do Interior, enquanto
que a The Phone House apostou, es-
sencialmente, nas grandes zonas ur-
banas. “Nao hd qualquer ‘over-
lapping’ entre as nossas lojas e as da
Osfone”, garantiu Faria Antonio ao
JdN. Esta complementaridade das
redes permite ao director da Phone
House adiantar que “ndo se pers-

pectiva a saida de pessoas” da em-  José Faria Anténio | Director da The Phone House ndo revela valor da aquisicdo.

presa (ver caixa).

{ BLOCO DE NOTAS }

The Phone House

The Phone House
800 colaboradores em Portugal

- Filial portuguesa da Carphone
presente em mais 9 paises,

- Actua em duas dreas distintas:
Retalho e “shared services”.

- 158 postos de venda em
Partugal (com os 73 da Osfone).

525 mil

Telemoveis

The Phone House e Osfone
sdo responsaveis por 15%
das vendas de telemdvels.

Lojas
Com a ayuisicdo a Phone

Hoise, passa de 85 lojas
Lpara perto de 160,

s
-

A Ostone, que se divide em dois
ramos — um virado para a drea do
retalho dos méveis, e outro para o
B2B —, deverd ter um impacto posi-
tivo nas contas da The Phone Hou-
se jd no corrente exercicio, pois José
Faria Anténio prevé que o volume
de negdcios da retalhista cresca
“mais 25% a 35%”. No ano fiscal

de Maio de 2005 a Abril de 2006 a
The Phone House facturou 45,7 mi-
Ihdes de euros e, no ano que termi-
nou em Abril Glimo, o volume de
negbcios da empresa “devera ter
crescido 15% a 20%”, para cerca
de 53 milhdes. Com a consolidagao
da Osfone, a empresa conta fechar
0 exercicio que comegou este més

com mais de 65 milhoes facturados.

Em termos de quota de mercado,
e olhando para as vendas anuais de
teleméveis em Portugal, com esta
aquisigio a The Phone House pas-
sa a ser responsavel por 15% dos
3,5 milhdes de aparelhos vendidos
em Portugal, segundo José Faria An-
tonio. Apesar do aumento do mime-

ro de lojas que a aquisigiio represen-
ta, a The Phone House ird manter o
seu plano de abrir entre sete a dez lo-
jas este ano, garantiu o responsavel
a0 Jornal de Negocios.

Com a Osfone, a filial porrugue-
sa da Carphone passa ainda a ser a
segunda do grupo com mais lojas
por habitante.

“Nao prevemos despedimentos”

0 director-geral da The Phone House adiantou ao Jornal de Negdcios
e quea fusio das empresas ndo ird obrigar a reducio do nimero de tra-
balhadores das lojas da sua companhia ou da Osfone. “Nio se perspectiva
saida de pessoas com a fuso, antes pelo contrario”, referiu. Porém, adver-
te, “isto ndo quer dizer que passado seis a oito meses néio se tome uma de-
cisdo de fechar uma loja e abrir outra, ndo quero estara garantir que ndo vai
fechar nenhuma”. Ji em termos do “back-office” das empresas a resposta é
amesma. “Ha algum ‘overlapping’ de funcdes, mas temos sempre que refor-
car a nossa estrutura”, referiu. “A mensagem mais importante que quere-
mos passar é que nds, na nossa histdria, nunca despedimos gente depois de
aquisi¢des, sempre fomos geradores de emprego”, garantiu. 0 director-ge-
ral da retalhista ainda apontou que com a fusio das empresas “provavel-
mente até vamos ter no futuro mais empregos do que temos hoje”, gracas
ao reforco da capacidade da empresa coma integracdo da Osfone. Fpc

Talk Talk com dez mil clientes

A The Phone House vai avancar com um tarifario “p6s-pago” - de as-
e sinatura - no seu operador mdvel virtual “light”, conhecido coma “Talk
Talk”. Aaposta daretalhista de teleméveis na oferta de um servigo de comu-
nicagdes méveis, através da rede da Optimus, trouxe até agora perto de dez
mil clientes para a The Phane House: “Pelos dados que temos ndo devemos
estar muito longe dos dez mil clientes, o que é excelente”, revelou José Faria
Antonio ao Jornal de Negécios. Em relagdo & oferta de um servico em regi-
me de pés-pago, o responsavel adiantou que este “devera aparecer ainda
neste més ou no préximo”, adiantando porém que nio espera que o servigo
represente um “boom” significativo no tatal de dientes do seu operador mé-
vel virtual: “£ s6 mais oferta para os nossos clientes”. Ainda assim, o tarifé-
rio da The Phone House no pds-pago surgird “comum preco competitivo en-
tre clientes do Talk Talk e uma reducio nas chamadas para as outras redes,
ou seja, com um prego bastante atractivo”, revelou o responsavel. rpc
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TLECOMUNICACOES
The Phone House
compra Osfone

A The Phone House comprou a sua
rival portuguesa Osfone. Com esta
aquisicdo passa a ter uma rede 158
lojas e quota de 15% do mercado de
venda de telemdveis. Pdg. 8
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